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1. ʈɽɿʖʄɽ 

 

Данный бизнес-план разработан для реализации проекта по оказанию услуг 

сантехника и содержит описание создаваемого бизнеса и оценку возможности его 

окупаемости. 

Инициатор проекта: Иванов Иван Иванович 

Местоположение инициатора проекта: г. Город, ул. Улица, д. 1.  

Основным профилем деятельности инициатора проекта станут следующие виды 

сантехнических услуг: 

¶ прочистка труб; 

¶ демонтаж сантехнического оборудования (унитаз, раковина, водосчетчик, 

душевая кабина); 

¶ монтаж сантехнического оборудования (унитаз, биде, раковины, водосчетчиков); 

¶ сборка и установка душевой кабины;  

¶ монтаж ванны; 

¶ монтаж фильтров тонкой очистки. 

Цель проекта: получение максимальной прибыли за счет оказания услуг сантехника. 

Задачами проекта являются:  

на 1 этапе деятельности: 

¶ наработка опыта в данном виде деятельности; 

¶ формирование своего контингента потребителей;  

на 2 этапе: 

¶ увеличение объемов оказания услуг. 

Социальная эффективность проекта:  
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¶ поступление дополнительных доходов в бюджет; 

¶ обеспечение самозанятости и получению прибыли инициатором проекта; 

¶ в рамках дальнейшего развития бизнеса возможно его расширение: регистрация в 

качестве индивидуального предпринимателя и создание новых рабочих мест. 

Степень успешности проекта оценивается как достаточно высокая, так как в г. Город 

конкуренты имеются, но потенциальных потребителей достаточно. 

Деятельность по продвижению бизнес-проекта подразделяется на несколько 

этапов: 

¶ разработка бизнес-плана и других основополагающих документов; 

¶ закупка оборудования и материалов; 

¶ планирование работы; 

¶ проведение рекламной кампании; 

¶ выход на рынок и завоевание доли на нем. 

В процессе осуществления деятельности планируется возместить затраты, связанные с  

предпринимательской деятельностью за счет социального контракта в размере 350 

000 рублей, размер собственных средств для реализации проекта составит 7 783 рублей. 

Экономические показатели проекта: 

¶ срок окупаемости проекта – 9,3 мес.; 

¶ рентабельность услуг - 225 %; 

¶ чистая прибыль проекта -  461364 руб.; 

¶ количество созданных рабочих мест – 1; 

¶ горизонт бизнес-планирования – 1 год; 

¶ интервал бизнес-планирования – 1 месяц. 
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2. ʆʇʀʉɸʅʀɽ ɹʀɿʅɽʉɸ 

 

В рамках реализации проекта Ивановым Иваном Ивановичем планируется 

ведение деятельности по оказанию сантехнических услуг. 

Услуги сантехника 

пользуются высоким спросом, 

так как довольно часто возникает 

потребность у людей в установке 

сантехнического оборудования 

либо прочистке труб от засора. 

Заказчиками могут быть 

юридические и физические лица, 

так как в любом здании имеется 

сантехническое оборудование. 

Основным профилем деятельности инициатора проекта станут следующие виды 

сантехнических услуг: 

¶ прочистка труб; 

¶ демонтаж сантехнического оборудования (унитаз, раковина, водосчетчик, 

душевая кабина); 

¶ монтаж сантехнического оборудования (унитаз, биде, раковины, 

водосчетчиков); 

¶ сборка и установка душевой кабины;  

¶ монтаж ванны; 

¶ монтаж фильтров тонкой очистки. 

Данный перечень не является исчерпывающим. 

При создании или ремонте канализационной или водопроводной системы 

сантехник проводит такие работы, как прокладка труб, замена и перенос дренажных 

систем и стояков. Ведь он разбирается во всех видах труб, способах их крепления и 
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особенностях использования, а также знаком со всеми современными технологиями 

монтажа инженерных систем. 

К услугам сантехников также относится обслуживание отопительных систем, 

если обогрев помещения осуществляется с помощью труб горячей водой. Он 

подсоединяет и подключает радиаторные батареи, котлы и насосы, монтирует тёплый 

пол. 
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3. ɸʅɸʃʀɿ ʈʓʅʂɸ 

 

3.1. ʆʙʱʝʝ ʦʧʠʩʘʥʠʝ ʨʳʥʢʘ ʠ ʝʛʦ ʮʝʣʝʚʳʭ ʩʝʛʤʝʥʪʦʚ 

Согласно, проведённого анализа в г. Город имеется 1 организация, оказывающая 

сантехнические услуги и около 10 частных сантехников, выполняющих сторонние 

заказы. 

Основными заказчиками услуг будут физические лица, заказывающие услуги для 

собственных нужд. Также клиентами могут быть и юридические лица.  

Проведенное маркетинговое исследование рынка показало, что сантехническая 

организация пытается позиционировать себя, как оказывающая более качественные 

услуги по более высокой цене, но реально разницы между ею и частными сантехниками 

нет. 

При грамотно организованной рекламной компании и ответственной работе 

инициатору проекта вполне по силам занять до 10% рынка сантехнических услуг г. 

Город уже по итогам первого года реализации проекта.  

 

3.2. Swot-ʘʥʘʣʠʟ   

Сильные (S) и слабые (W) стороны являются факторами внутренней 

среды объекта анализа, (то есть тем, на что сам объект способен повлиять); возможности 

(O) и угрозы (T) являются факторами внешней среды (то есть тем, что может повлиять 

на объект извне и при этом не контролируется объектом).  

Результаты проведенного Swot-анализа приведены ниже. 

Сильные стороны Слабые стороны 

- средний уровень конкуренции на рынке; 

- низкая информированность потенциальных 

потребителей о деятельности инициатора 

проекта; 

- качество  услуг; - скачкообразность спроса; 

- высокий спрос. 
-маленький опыт в сфере рекламы и пиара 

собственных услуг. 

Возможности Угрозы 

- внедрение дополнительных услуг; - снижение покупательской способности, а, 
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следовательно, и спроса на услуги; 

- повышение спроса, а следовательно, и 

рентабельности в данном виде бизнеса. 

- возможное введение норм по ведению 

данного бизнеса. 

На основании проведенного SWOT-анализа можно сказать, что ключевыми 

факторами успеха для инициатора проекта должны стать высокое качество и 

приемлемые цены оказываемых услуг. 

 

3.3. ɸʥʘʣʠʟ ʢʦʥʢʫʨʝʥʪʦʚ 

Цель конкурентного анализа – составить представление о конкурентах, выявить 

их сильные и слабые стороны, а также показать конкурентные преимущества компании.  

Согласно, проведённого анализа в г. Город имеется 1 организация, оказывающая 

сантехнические услуги и около 10 частных сантехников, выполняющих сторонние 

заказы. Ключевым конкурентом инициатора проекта станет ООО «Конкурент 1». 

Конкуренты 
Основные 

преимущества 

Основные 

недостатки 

Основной спектр продукции 

услуг 

Маркетинговые 

предложения 

ООО «Конкурент 1» Срок 

существование 

на рынке 

Качество 

работ 

Монтаж/демонтаж 

сантехнического 

оборудования и прочие 

сантехнические услуги 

Нет 

Исходя из результатов исследования, можно четко определить направление 

работы для повышения конкурентоспособности. По ассортименту и качеству 

предлагаемых услуг инициатор проекта позиционируется не менее привлекательно, чем 

основные конкуренты. 
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4. ʇʃɸʅ ʄɸʈʂɽʊʀʅɻɸ 

 

Ценообразование – важнейшая составляющая маркетингового плана. 

Основной метод ценовой политики – стратегия низких цен, так как вначале нужно 

зарекомендовать себя. 

Планируется, что в течение периода реализации проекта цены увеличиваться не 

будут. В перспективе повышение цен будет зависеть от уровня спроса на услуги 

сантехника, затрат на материалы и уровня цен у конкурентов.  

Сопоставление цен инициатора проекта с основным конкурентом приведено ниже. 

№ 

п/п 
Наименование услуги 

Цена, руб. 

Инициатор 

проекта 

ООО 

«Конкурент 1» 

1 
Прочистка труб электрической машиной для чистки 

труб 
2500 3000 

2 
Демонтаж сантехнического оборудования (унитаз, 

раковина, водосчетчик, душевая кабина)  
500 600 

3 
Монтаж сантехнического оборудования (унитаз, 

биде, раковины, водосчетчиков) 
1000 1200 

4 Сборка и установка душевой кабины  3000 3500 

5 Монтаж ванны 1500 2000 

6 Монтаж фильтров тонкой очистки 1000 1200 

 

Основным каналом продвижения услуг станет расклейка предложений на 

подъездах и использование социальной сети «Вконтакте». Также в дальнейшем 

планируется создание собственного сайта-визитки. 

При недостаточной загрузке необходимо будет: 

1. Понизить цены. Хорошие скидки привлекут внимание клиентов и увеличат 

вероятность того, что выбор клиентов остановится именно на услугах 

инициатора проекта. 

2. Совершенствовать свои услуги в части скорости выезда и внедрения 

дополнительных услуг.  

Следуя данному плану, инициатор проекта планирует занять 10% рынка 

сантехнических услуг г.Город. 
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5. ʇʈʆʀɿɺʆɼʉʊɺɽʅʅʓʁ ʇʃɸʅ 

 

5.1. ʆʧʠʩʘʥʠʝ ʤʝʩʪʦʧʦʣʦʞʝʥʠʷ 

Арендовать помещение для 

реализации проекта не планируется, 

так как услуги будут оказываться по 

месту нахождения заказчика. 

Для хранения инструментов и 

оборудования будет использоваться 

подсобное помещение, 

принадлежащее инициатору проекта 

и находящееся по месту его 

проживания: г. Город, ул. Улица, д. 1.  

Заявки на услуги будут приниматься по телефону или через Интернет. 

 

5.2. ʇʨʦʠʟʚʦʜʩʪʚʝʥʥʘʷ ʤʦʱʥʦʩʪʴ 

Расчёт производственной мощности по оказанию сантехнических услуг приведен 

ниже. 

Наименование Значение 

 Годовая производственная мощность предприятия, ед. 876 

 Режим работы предприятия, час. 1752 

 

ʈʝʞʠʤ ʨʘʙʦʪʳ предприятия:  

Тпл. = (365 – nдн.вых – nпразд – nдн.тех.ост) х 8; час. 

 

(365-118-28)х8=1752 

Нерабочих и праздничных дей в году -118 

Отпуск 28 дней 

Рабочих часов в день - 8 

ʇʨʦʠʟʚʦʜʩʪʚʝʥʥʘʷ ʤʦʱʥʦʩʪʴ предприятия или цеха при однотипном оборудовании 

рассчитывается по формуле: 

М =  

 

где, 
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N - среднегодовое количество однотипного оборудования -1; 

ʧʣʊ  - плановый (эффективный) годовой фонд времени работы оборудования, час -1752; 

h – затраты времени на выпуск единицы продукции (станкоемкость)- 2 часа. 

(1х1752)/2=876 

 

 

5.3. ʆʙʲʝʤ ʦʢʘʟʘʥʠʷ ʫʩʣʫʛ 

Расчёт физического объёма оказания услуг сантехника в часах приведен ниже. 

№ 

п/п 
Наименование услуги 

Ед. 

изм. 

Кварталы года Итого за 

год 1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. 

1 

Прочистка труб 

электрической машиной 

для чистки труб 

усл 15 15 15 15 60 

2 

Демонтаж 

сантехнического 

оборудования (унитаз, 

раковина, водосчетчик, 

душевая кабина)  

усл 40 40 40 40 160 

3 

Монтаж сантехнического 

оборудования (унитаз, 

биде, раковины, 

водосчетчиков) 

усл 20 20 20 20 80 

4 
Сборка и установка 

душевой кабины  
усл 12 12 12 12 48 

5 Монтаж ванны усл 20 20 20 20 80 

6 
Монтаж фильтров тонкой 

очистки 
усл 30 30 30 30 120 

 Итого:  137 137 137 137 548 

 

 

5.4. ʆʙʲʝʤ ʨʝʘʣʠʟʘʮʠʠ ʧʨʦʜʫʢʮʠʠ /ʫʩʣʫʛ 

Расчёт выручки от оказания сантехнических услуг приведен ниже. 

№ 

п/п 
Наименование услуги 

Цена 

услуги, 

руб. 

Кварталы года 
Итого за 

год 1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. 

1 

Прочистка труб 

электрической 

машиной для чистки 

труб 

2500 37500 37500 37500 37500 150000 

2 

Демонтаж 

сантехнического 

оборудования (унитаз, 

раковина, водосчетчик, 

500 20000 20000 20000 20000 80000 
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душевая кабина)  

3 

Монтаж 

сантехнического 

оборудования (унитаз, 

биде, раковины, 

водосчетчиков) 

1000 20000 20000 20000 20000 80000 

4 
Сборка и установка 

душевой кабины  
3000 36000 36000 36000 36000 144000 

5 Монтаж ванны 1500 30000 30000 30000 30000 120000 

6 
Монтаж фильтров 

тонкой очистки 
1000 30000 30000 30000 30000 120000 

 Итого:  173500 173500 173500 173500 694000 

 

5.5. ʇʣʘʥ ʧʝʨʩʦʥʘʣʘ 

В первый год реализации проекта не возникает необходимости в привлечении 

наёмных работников. Инициатор проекта планирует зарегистрировать самозанятость и 

самостоятельно оказывать услуги 

 

https://bzplan.ru/biznes-planyi-dlya-skachivaniya/#pdf
https://bzplan.ru/primeryi-i-tsenyi/#pdf


         
 

ɹʠʟʥʝʩ-ʧʣʘʥ ʧʦʜʛʦʪʦʚʣʝʥ ʧʦ ʪʨʝʙʦʚʘʥʠʷʤ ʧʨʦʛʨʘʤʤʳ ʩʦʮʠʘʣʴʥʦʛʦ ʢʦʥʪʨʘʢʪʘ ʜʣʷ ʜʝʤʦʥʩʪʨʘʮʠʦʥʥʳʭ ʮʝʣʝʡ ʠ ʥʝ ʷʚʣʷʝʪʩʷ ʨʝʘʣʠʟʫʝʤʳʤ ʧʨʦʝʢʪʦʤ 

13 

6. ʇʃɸʅ ɿɸʊʈɸʊ 

6.1. ʄʘʪʝʨʠʘʣʴʥʳʝ ʟʘʪʨʘʪʳ 

Затраты на приобретение материалов для оказания услуг сантехника в натуральном и стоимостном выражении приведены 

ниже. 

 

Вид материальных 

затрат 

Ед. 

Изм. 

Прочистка труб электрической машиной для 

чистки труб 

Демонтаж сантехнического оборудования 

(унитаз, раковина, водосчетчик, душевая 

кабина) 
Материаль

ные 

затраты на 

весь объем 

производст

ва, руб. 

Норма 

расхода на 1 

ед. 

в натур. 

выраж. 

Цена 

мат. 

затрат 

руб./ед. 

Объем 

пр-ва, 

шт. в год 

Материаль

ные 

затраты, 

руб. 

Норма 

расхода на 1 

ед. 

в натур. 

выраж. 

Цена 

мат. 

затрат 

руб./ед. 

Объем 

пр-ва, 

шт. в год 

Материаль

ные 

затраты, 

руб. 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 = 6+10 

Перчатки шт 2 20 60 2400 2 20 160 6400 8800 

Итого: руб    2400    6400 8800 

Монтаж сантехнического оборудования (унитаз, биде, раковины, 

водосчетчиков) 
Сборка и установка душевой кабины 

Герметик силиконовый 

санитарный 
шт 1 273 80 21840 1 273 48 10920 32760 

Итого: руб    21840    10920 32760 

Монтаж ванны Монтаж фильтров тонкой очистки 
Герметик силиконовый 

санитарный 
шт 1 273 80 21840     21840 

Уплотнительная нить 

сантехническая 
шт     2 8 120 1920 1920 

ВСЕГО:  Х Х Х 46080 Х Х Х 19240 65320 
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6.2. ɺʩʧʦʤʦʛʘʪʝʣʴʥʳʝ ʤʘʪʝʨʠʘʣʴʥʳʝ ʟʘʪʨʘʪʳ 

Вспомогательные материальные затраты приведены ниже. 

№ 

п/п 
Наименование вспомогательного материала 

Вспомогательные 

материальные затраты, 

руб. 

за квартал за год 

1 Спец.одежда 2000 8000 

 ВСЕГО 2000 8000 

В квартал планирую приобретать по одному комплекту спецодежды стоимостью 

2000 рублей. 

 

6.3. ɸʤʦʨʪʠʟʘʮʠʷ ʦʩʥʦʚʥʳʭ ʬʦʥʜʦʚ 

Расчёт амортизации основных средств приведен ниже. 

Наименование 

Первоначаль

ная ст-ть 

ОФ, руб. 

Срок 

службы, 

лет 

Годовая 

норма 

амортизации,

 % 

Амортизационные 

отчисления, 

руб./год 

Переносная электрическая 

машина для чистки труб 

Rothenberger R600 72675 

207275 5 100%/5 = 20% 
207275*20/100 

=41455 

Спирали и принадлежности 

для машины 

R600/R650/R750 

Rothenberger Standart 22 

72955X 

65537 5 100%/5 = 20% 
65537*20/100 

=13107 

Комплект для сварки 

полипропиленовых труб 

DYTRON TraceWeld MINI 

P-4a 850 W, blue 4970 

36571 5 100%/5 = 20% 
36571*20/100 

=7314 

Ящики для инструмента на 

передвижной платформе с 

колесами Trend 

MS/P/SET3C 

48400 5 100%/5 = 20% 
48400*20/100 

=9680 

ИТОГО: 357783   71556 
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6.4. ʉʤʝʪʘ ʟʘʪʨʘʪ ʧʨʦʝʢʪʘ  

Расшифровка постоянных и переменных затрат в первый год реализации проекта 

приведена ниже. 

№ 

п/п 
Статьи затрат 

Годовые затраты, руб. 

Всего 
в  т.ч. 

Постоянные Переменные 

1 Материальные затраты, в т.ч.:  73320 8000 65320 

1.1 производственные  65320 0 65320 

1.2 вспомогательные  8000 8000 0 

2 Затраты на оплату труда 0 0 0 

3 Страховые взносы  0 0 0 

4 Амортизация основных средств 71556 71556 0 

5 Прочие денежные расходы: 12000 12000 0 

5.1 Ремонт помещения 0 0 0 

5.2 Канцелярские и хоз.расходы 0 0 0 

5.3 Расходы на подбор и обучение персонала 0 0 0 

5.4 Страхование имущества 0 0 0 

5.5 Аренда помещения 0 0 0 

5.6 Услуги связи 12000 12000 0 

6 Внепроизводственные расходы, в т.ч.: 48000 12000 36000 

6.1 Реклама 12000 12000 0 

6.2 
Транспортные расходы, связанные со 

сбытом продукции 

36000 0 36000 

7 ИТОГО: 204876 103556 101320 

8 Удельный вес, % 100 50,55 49,45 

9 Затраты на 1 ед. продукции (услуги) 373,86 188,97 184,89 

 

Смета затрат в разрезе кварталов приведена ниже. 

№ 

п/п 
Статья расходов Год 

1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. Всего 

1 Материальные затраты, в т.ч.:  18330 18330 18330 18330 73320 

1.1 
Материальные производственные 

затраты 
16330 16330 16330 16330 65320 

1.2 
Вспомогательные материальные 

затраты 
2000 2000 2000 2000 8000 

2 Затраты на оплату труда 0 0 0 0 0 

3 Страховые взносы  0 0 0 0 0 

4 Амортизация основных средств 17889 17889 17889 17889 71556 

5 Прочие денежные расходы: 3000 3000 3000 3000 12000 

5.1 Ремонт помещения 0 0 0 0 0 

5.2 Канцелярские и хоз.расходы  0 0 0 0 0 

5.3 
Расходы на подбор и обучение 

персонала 
0 0 0 0 0 

5.4 Страхование имущества 0 0 0 0 0 
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5.5 Аренда помещения 0 0 0 0 0 

5.6 Услуги связи 3000 3000 3000 3000 12000 

6 
Внепроизводственные расходы, в 

т.ч.: 
12000 12000 12000 12000 48000 

6.1 Реклама 3000 3000 3000 3000 12000 

6.2 
Транспортные расходы, связанные 

со сбытом продукции 
9000 9000 9000 9000 36000 

7 ИТОГО: 51219 51219 51219 51219 204876 

8 Удельный вес, % 25 25 25 25 100 

9 
Затраты на 1 ед. продукции 

(услуги) 
373,86 373,86 373,86 373,86 373,86 
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7. ʌʀʅɸʅʉʆɺʓʁ ʇʃɸʅ 

 

7.1. ʇʣʘʥ ʧʨʠʙʳʣʝʡ ʠ ʫʙʳʪʢʦʚ 

Расчет прибыли в рамках проекта приведен ниже. 

№ 

п/п 
Показатели 

Год 

за квартал за год 

1 Выручка от реализации, руб. 173500 694000 

2 Общие затраты, руб. 51219 204876 

3 Балансовая прибыль, руб. 122281 489124 

4 Налоговые платежи, руб. 6940 27760 

5 Чистая прибыль, руб. 115341 461364 

 

7.2. ʀʥʚʝʩʪʠʮʠʦʥʥʳʝ ʟʘʪʨʘʪʳ 

Первоначальные вложения в проект приведены ниже. 

№ 

п/п 

Наименование 

инвестиционных затрат 

Кол-

во 

Цена 1 

ед., 

руб. 

Затраты 

всего, 

руб. 

Источники финансирования затрат, из 

них: 

Средства 

господдержки, 

руб. 

Заемные 

средства, 

руб. 

Собственные 

средства, 

руб. 

1 

Переносная 

электрическая машина 

для чистки труб 

Rothenberger R600 72675 

1 207275 207275 207275   

2 

Спирали и 

принадлежности для 

машины R600/R650/R750 

Rothenberger Standart 22 

72955X 

1 65537 65537 65537   

3 

Комплект для сварки 

полипропиленовых труб 

DYTRON TraceWeld 

MINI P-4a 850 W, blue 

4970 

1 36571 36571 28788  7783 

4 

Ящики для инструмента 

на передвижной 

платформе с колесами 

Trend MS/P/SET3C 

1 48400 48400 48400   

 ИТОГО   357783 350000  7783 
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7.3. ɻʨʘʬʠʢ ʨʝʘʣʠʟʘʮʠʠ ʧʨʦʝʢʪʘ ʧʦ ʧʝʨʠʦʜʘʤ 

Временные периоды основных этапов реализации проекта будут выглядеть 

следующим образом. 

№ 

п/п 

Наименование этапа 

проекта 

Год 

1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. 

1 
Получение социального 

контракта  
v    

2 Закупка оборудования  v    

3 Начало деятельности v    

4 
Проведение рекламной 

компании 
v v v v 

5 
Выход на полную 

производственную 
v v v v 

 

7.4. ʈʘʩʯʝʪ ʪʦʯʢʠ ʙʝʟʫʙʳʪʦʯʥʦʩʪʠ 

Точка безубыточности - количество реализуемой продукции/услуг, при котором 

бизнес не имеет прибылей, но уже и не несет убытков. 

Расчёт точки безубыточности приведен ниже. 

 

Прочистка труб электрической машиной для чистки труб 

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении – 60 

услуг. 

Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 150000 2500 100 

Постоянные затраты, руб./год 11338,2 188,97 7,56 

Переменные затраты, руб./год 2400 40 1,6 

Совокупные затраты, руб./год 13738,2 228,97 9,16 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг - 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 60х(103556/548)=11338,2руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 

 

 

11338,2/(2500-40)=4,6 
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Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

4,6х2500=11500 

 

Демонтаж сантехнического оборудования (унитаз, раковина, водосчетчик, 

душевая кабина)  

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении – 160 

услуг. 

Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 80000 500 100 

Постоянные затраты, руб./год 30235,2 188,97 37,8 

Переменные затраты, руб./год 6400 40 8 

Совокупные затраты, руб./год 36635,2 228,97 45,8 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг - 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 160х(103556/548)=30235,2руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 

 

 

30235,2/(500-40)=65,72 

Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

65,72х500=32860 

 

Монтаж сантехнического оборудования (унитаз, биде, раковины, 

водосчетчиков)  

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении - 80  

услуг. 
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Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 80000 1000 100 

Постоянные затраты, руб./год 15117,6 188,97 18,9 

Переменные затраты, руб./год 21840 273 27,3 

Совокупные затраты, руб./год 36957,6 461,97 46,2 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг - 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 80х(103556/548)=30235,2руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 

 

 

15117,6/(1000-273)=20,79 

Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

20,79х1000=20790 

 

Сборка и установка душевой кабины   

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении - 48  

услуг. 

Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 144000 3000 100 

Постоянные затраты, руб./год 9070,56 188,97 6,3 

Переменные затраты, руб./год 10920 227,5 7,59 

Совокупные затраты, руб./год 19990,56 416,47 13,89 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг - 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 48х(103556/548)=9070,56руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 
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9070,56/(3000-227,5)=3,27 

Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

3,27х3000=9810 

 

Монтаж ванны   

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении - 80  

услуг. 

Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 120000 1500 100 

Постоянные затраты, руб./год 15117,6 188,97 12,6 

Переменные затраты, руб./год 21840 273 18,2 

Совокупные затраты, руб./год 36957,6 461,97 30,8 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг - 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 80х(103556/548)=15117,6руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 

 

 

15117,6/(1500-273)=12,32 

Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

12,32х1500=18480 

 

Монтаж фильтров тонкой очистки   

Годовой объем производства продукции (услуг) в натуральном выражении - 120  

услуг. 

Показатели 
На весь 

объем  
На 1 ед. услугу 

Удельный вес, 

% 

Выручка, руб./год 120000 1000 100 
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Постоянные затраты, руб./год 22676,4 188,97 18,9 

Переменные затраты, руб./год 1920 16 1,6 

Совокупные затраты, руб./год 24596,4 204,97 20,5 

Сумма постоянных затрат на весь объем услуг 103556 руб. Годовой объем всех 

услуг 548. 

Расчет постоянных затрат на услугу: 120х(103556/548)=22676,4руб. 

Расчет точки безубыточности в натуральном выражении: 

 

 

22676,4/(1000-16)=23,04 

Расчет точки безубыточности в денежном выражении: 

 

23,04х1000=23040 

Итого:11500+32860+20790+9810+18480+23040=116480 

 

7.5. ʆʩʥʦʚʥʳʝ ʪʝʭʥʠʢʦ-ʵʢʦʥʦʤʠʯʝʩʢʠʝ ʧʦʢʘʟʘʪʝʣʠ ʧʨʦʝʢʪʘ 

Расчёт основных технико-экономических показателей проекта приведен ниже. 

№ 

п/п 
Наименование показателей 

Ед. 

изм. 

Год Итого 

по 

проекту 
1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. 

1 
Объем производства в натуральном 

выражении  
услуга 137 137 137 137 548 

2 Выручка от реализации продукции  руб 173500 173500 173500 173500 694000 

3 
Совокупные затраты на пр-во и 

сбыт продукции / услуг  
руб 51219 51219 51219 51219 204876 

4 Инвестиционные затраты, в т.ч. руб 357783 0 0 0 357783 

4.1 собственные средства руб 7783 0 0 0 7783 

4.2 заемные средства руб 0 0 0 0 0 

4.3 гос. поддержка руб 350000 0 0 0 350000 

5 Стоимость основных средств руб 357783 0 0 0 357783 

6 
Производственная мощность 

оборудования 
ч 438 438 438 438 1752 

7 Списочная численность  чел 0 0 0 0 0 

8 ФОТ  0 0 0 0 0 0 

9 Среднемесячная заработная плата 0 0 0 0 0 0 
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10 Чистая прибыль руб 115341 115341 115341 115341 461364 

11 Порог рентабельности руб     116480 

12 Рентабельность продукции %     225 

13 Срок окупаемости проекта мес     9,3 

Расчет срока окупаемости: 

Т = х12 мес 

357783/461364х12=9,3 

Расчет рентабельности продукции: 

Rпр =  

461364/204876х100%=225% 

 

7.6. ɼʚʠʞʝʥʠʝ ʜʝʥʝʞʥʳʭ ʩʨʝʜʩʪʚ ʧʦ ʧʨʦʝʢʪʫ 

Отчёт о движении денежных средств в рамках проекта приведен ниже. 

Показатели 
Год Итого по 

проекту 1 кв. 2 кв. 3 кв. 4 кв. 

1.Наличие денежных средств на начало 

периода (собственные средства) 
7783 0 0 0 7783 

2.Финансовая помощь 350000    350000 

3.Выручка от оказания услуг, производства 

продукции, руб. 
173500 173500 173500 173500 694000 

ИТОГО поступления:  531283 173500 173500 173500 1051783 

4.Платежи, всего: руб. 409002 51219 51219 51219 562659 

ʚ ʪʦʤ ʯʠʩʣʝ:  

4.1.ʄʘʪʝʨʠʘʣʳ 
16330 16330 16330 16330 65320 

4.2. ɸʤʦʨʪʠʟʘʮʠʷ ʦʩʥʦʚʥʳʭ ʩʨʝʜʩʪʚ 17889 17889 17889 17889 71556 

4.3.ʈʝʢʣʘʤʘ 3000 3000 3000 3000 12000 

4.4.ʊʨʘʥʩʧʦʨʪʥʳʝ ʨʘʩʭʦʜʳ 9000 9000 9000 9000 36000 

4.5.ʇʨʠʦʙʨʝʪʝʥʠʝ ʦʩʥʦʚʥʳʭ ʩʨʝʜʩʪʚ 357783 0 0 0 357783 

4.6.ʇʨʦʯʠʝ ʨʘʩʭʦʜʳ ʚʩʝʛʦ 5000 5000 5000 5000 20000 

5.Налог на прибыль 4% 6940 6940 6940 6940 27760 

6.Возврат заемных средств и % 0 0 0 0 0 

7. Выплаты за счет прибыли  51219 51219 51219 51219 204876 

8.Остаток денежных средств на конец 

периода 
115341 115341 115341 115341 461364 
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